Erfolgreiche Beantragung
offentlicher Fordermittel

Johannes Miiller von der Johannes Mller Wirtschaftsberatung (BDU)

Herr Miller, was muss man bei

der Beantragung von 6ffentlichen For-
dermitteln beachten?

Bei nahezu 2.000 Richtlinien in EU, Bund
und Bundeslandern ist flr einen mogli-
chen Antragsteller nur wenig Transparenz
gegeben. Fast 70 Prozent dieser Richtli-
nien befassen sich mit Zuschussen. In-
formationen darlber, wie und durch wen
diese zur Verflgung gestellt werden, sind
sehr schwer zu bekommen. Daher bedarf
es vertrauenswurdiger Partner, die Sie mit
Fachkompetenz unterstiitzen kénnen.

Dartiber hinaus sollten Sie bertcksichti-
gen: Kreditinstitute sind vor allen Dingen
im Bereich der Kredite und bei Burg-
schaften, z.B. bei Existenzgrindungen,
bestens informiert. Das Segment der Zu-
schisse ist jedoch nicht deren originares
Geschéaft. Deshalb sollte daflr Inr erster
Ansprechpartner ein unabhéngiger For-
dermittelspezialist sein.

Ist es bei so niedrigem Zinsniveau wie
derzeit Gberhaupt sinnvoll, 6ffentliche
Fordermittel einzusetzen?

Viele Forderarten sind flir mittelstandi-
sche Unternehmen sehr interessant. Ei-
nige Mittel sind nicht rickzahlbar oder
nicht zu besichern. Andere helfen anstelle
von Bankkrediten, mit haftungsfrei ge-
stellten Darlehen oder stellen Sicherhei-
ten zur Verfligung. Allerdings dauert es
bis zur Zusage oft 6 bis 12 Wochen. Da
sollte man sich friihzeitig mit dem Thema
beschaftigen, sonst kdnnen schnell Eng-
passe auftreten.

Einige Banken bieten allerdings anstelle
der Forderkredite eigene Mittel an, da sie
schneller zur Verfigung gestellt werden
kénnen. Auch ist der Ertrag fUr die Ban-
ken bei eigenen Mitteln weitaus hoher.

im Interview:

In anderen Fallen bestehen die
Banken sogar auf den Einsatz von For-
dermitteln, um ihr eigenes Risiko in einer
Finanzierung zu minimieren. Das ist den
neuen Regulierungen gemaB Basel Il ge-
schuldet.

Worauf ist bei der Beantragung und
Beratung von Foérdermitteln zu ach-
ten?

Hier ist es hilfreich, mit erfahrenen Spe-
zialisten zusammen zu arbeiten. Dabei
sollten Sie unbedingt folgende Punkte
berticksichtigen:

1. Stellen Sie einen Antrag Uber einen
kompetenten Berater. Denn ohne
Antrag gibt es keine Fordermittel.

2. Stellen Sie den richtigen Antrag,
denn falsch zugeordnete Projekte
flihren zur Antragsablehnung.

3. Nutzen Sie die Erfahrungen und Ex-
pertise der Spezialisten, die seit Jah-
ren Erfahrung im Umgang mit &ffent-
lichen Fordermitteln haben. Lassen
Sie sich Referenzen vorlegen.

Zu guter Letzt

Die Antragstellung muss auf jeden Fall
vor Beginn der MaBnahme erfolgen. Die
Johannes Miiller Wirtschaftsberatung ist
Teil eines erfahrenen Partnernetzwerkes
mit direktem Zugang zu Férderstellen und
langjahrigen Kontakten zur Européischen
Union. Umfangreiche Erfahrungen resul-
tieren aus der Begleitung von rd. 2.000
Projekten mit einem Volumen von ca. 8
Mrd. EUR in den letzten Jahren.
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